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Erfahrene Lotsen
in unruhiger See
VPersonal Trainer geben Gründern

individuelle Tipps zum Konzept

Gespräch mit Bianca
Seidel, UnternehmerÆ
Beraterin und Coach
im NUKÆNetzwerk, zu
dem über 200 Experten
gehören
Frau Seidel, beschreiben Sie
bitte Ihr Engagement für NUK! 

Seidel: Bei den NUKÆCoachingÆ
Abenden können die teilnehmenÆ
den Gründer meine Kollegen und
mich in lockerer Atmosphäre ausÆ
giebig zu ihren Geschäftsplänen
befragen – ohne eine Rechnung
dafür zu bekommen. Das ist eine

Riesenchance, denn die Gründer
erhalten eine fachlich fundierte
Beratung. Wir nehmen uns viel
Zeit, nicht nur die formalen AspekÆ
te einer Gründung, sondern auch
die individuellen Facetten des
Gründers und seiner GeschäftsÆ
idee mit einzubeziehen. BesondeÆ
res Augenmerk gilt hierbei der reaÆ
listischen Einschätzung aller geÆ
planten Maßnahmen zum MarktÆ
eintritt Æ insbesondere der VerÆ
marktungsstrategie und dem FiÆ
nanzierungskonzept. 

Die Ergebnisse der Beratung
fließen dann in den BusinessÆ
plan ein? 

Seidel: Genau! Durch die MögÆ
lichkeit sich innerhalb kürzester
Zeit viele fachkundige Meinungen
von erfahrenen Beratern einzuhoÆ
len, entsteht ein immer besseres
Konzept und ein individuelleres
und geschärfteres UnternehÆ
mensprofil. Dieses ist umso
wichtiger, da die Gründer nicht
wie früher in einem kleinen überÆ
schaubaren Markt agieren, sonÆ
dern sich heute auch als relativ

kleines Unternehmen im globalen
Wettbewerb behaupten müssen.
Hier können wir Berater mit unseÆ
ren unterschiedlichen BackÆ
grounds den Gründern wirklich
wertvolle Tipps und Ratschläge
geben.
Mehr noch: Wir begleiten mit
unserem geballten KnowÆhow
den Gründer innerhalb der einzelÆ
nen Stufen des NUKÆBusinessÆ
planÆWettbewerbs auf seinem
Weg zum Unternehmer. Das ist
zum Teil spannend, weil die GeÆ
schäftsideen manchmal so besteÆ
chend sind. Es ist aber auch aufÆ
regend und bisweilen aufreibend,
wenn es darum geht im Team
Schwachstellen zu entdecken
und auszumerzen. Und manchÆ
mal auch traurig, weil man hin und
wieder auch jemandem abraten
muss, sich selbstständig zu maÆ
chen. 

Was ist der Hauptvorteil der
umfangreichen Betreuung bei
NUK? 

Seidel: Eine Existenzgründung ist
eine hochkomplexe AngelegenÆ
heit. Die Gründer müssen an tauÆ
send Dinge gleichzeitig denken.
Da sie meist auf keine UnternehÆ
mererfahrungen zurückgreifen
können, verzetteln sie sich leicht:
Reihenfolgen werden nicht eingeÆ
halten, Prioritäten falsch gesetzt
und der Kapitalbedarf meist unÆ
terschätzt.
Die NUKÆBerater sind die Lotsen,
die die Gründer auch bei unruhiÆ
ger See mit viel Erfahrung auf ihÆ
rem Kurs halten können. Sie leiten
die Teilnehmer durch die ProzesÆ
se einer Gründung, vermeiden
Reibungsverluste, indem sie frühÆ
zeitig die richtigen Fragen stellen,
auf die Antworten gefunden werÆ
den müssen, und schlagen Alarm,
wenn Gefahren drohen bzw.
falsch eingeschätzt wurden. Die
Einschätzungen der Berater erÆ
halten die Teilnehmer sowohl
mündlich bei den CoachingÆ
Abenden als auch in schriftlicher
Form über Gutachten, die von den
Beratern verfasst werden. 

Die NUKÆCoachingÆAbende
für Existenzgründer finden ab
12. November ca. jeden zweiÆ
ten Donnerstag im Kölner KolÆ
pinghaus statt. Die Teilnahme
an den Veranstaltungen ist
kostenlos. Weitere InformaÆ
tionen und Anmeldung auf
neuesunternehmertum.de.

Jungunternehmer knüpfen Kontakte
VWertvolle Hilfe beim Aufbau des Netzwerks – Ein „unbezahlbarer Schatz“

I nsgesamt gingen seit 1997
über 640 nachhaltig erfolgreiÆ

che Unternehmen aus dem
jährlichen NUKÆBusinessplanÆ
Wettbewerb hervor, über 3500
Arbeitsplätze wurden so neu
geschaffen. Die große Mehrheit
der Teilnehmerteams setzt ihr
bei NUK erarbeitetes Konzept
direkt um, was für die hohe
Qualität der Betreuung durch
das BeraterÆ und GutachterÆ
netzwerk der sponsorengetraÆ
genen Initiative spricht. 

Z u den schon jetzt besonÆ
ders erfolgreichen NUKÆ

Alumni gehört Kathrin MönteÆ

nich. Mit dem Konzept zu ihrem
expandierenden BioÆImbiss
PickÆaÆPea wurde sie Siegerin
im NUKÆBusinessplanÆWettbeÆ
werb 2008. Viel bedeutsamer
als das Preisgeld sind für sie
rückblickend aber die BezieÆ
hungsknoten, die sie bei NUK
knüpfen konnte: „Dieses NetzÆ
werk ist ein unbezahlbarer
Schatz für jeden Gründer! Zum
Beispiel haben wir u.a. durch
NUK hervorragende MedienkonÆ
takte bekommen, die sich heuÆ
te, ein Jahr nach der Gründung,
immer noch weiter fortsetzen.“
Nicht nur das, auch potenzielle

Investoren oder Business AnÆ
gels kann man bei NUK auf
sich aufmerksam machen.

Bei den CoachingÆAbenden
und Netzwerktreffen findet

man vielleicht seinen späteren
Steuerberater oder RechtsanÆ
walt. Oder Kunden. Oder
Teammitglieder. Der Austausch
mit Weggefährten aus den anÆ
deren Teams ist oft sehr inspiÆ
rierend. Interessant können
auch die Kontakte zur NUKÆJuÆ
ry sein, die aus hochkarätigen
Vertretern aus Privatwirtschaft
und Wissenschaft besteht. Der

Rat daher: An möglichst vielen
NUKÆVeranstaltungen teilnehÆ
men, Visitenkarten sammeln
und kräftig kommunizieren!

Oder mit den Worten von
Kathrin Möntenich: „Die

Selbstständigkeit ist für uns
Gründer der Sprung ins eiskalte
Wasser. Man kann noch so gut
vorbereitet sein, wenn es losÆ
geht kommen jede Menge unÆ
vorhersehbare Themen auf uns
zu. Da tun jeder gute Rat und
jedes ProfiÆFeedback, für das
man nicht bezahlen muss, einÆ
fach unheimlich gut.“ 

Der NUKÆAlumniÆClub
Die Angebote dieses Forums
bieten Gründern auch nach
dem Wettbewerb die Chance,
das Netzwerk und damit das
Wissenskapital von NUK zu
nutzen:
K zahlreiche NetworkingÆ
Veranstaltungen, wie das
Jahrestreffen, das MarienburÆ
ger Kamingespräch und die
Reihe „Rheinisches UnternehÆ
merforum“
K Fortbildungsmöglichkeiten,
z.B. beim eintägigen PresseÆ
seminar

K NUKÆInnovationspreis:
Möglichkeit eines kostenlosen
Messeauftritts
K Publikation interessanter
Unternehmensnachrichten
zum Beispiel auf nukblog.de
(nur für ehemalige Teilnehmer)

Der NUKÆAlumniÆClub erhebt
keine Beiträge und steht allen
Jungunternehmern im RheinÆ
land offen. Weitere InformaÆ
tionen auf neuesunternehmer
tum.de unter „AlumniÆClub“.

Eine von 200: Bianca Seidel
engagiert sich ehrenamtlich
im NUKÆNetzwerk.

Nicht nur ein BusinessplanÆWettbewerb, sondern auch tolle
Kontaktbörse: NUK steht für Netzwerk und KnowÆhow.

Kathrin Möntenich von PickÆaÆPea ist eine vorbildliche NUKÆ
Netzwerkerin.

Nutzen Sie unsere speziellen Dienstleistungen für Existenzgründer:Beratung und Begleitung bei der Unternehmensgründung
und Finanzierung. Wir sind gerne für Sie da. Wenn’s um Geld geht – S Kreissparkasse Köln.

www.ksk-koeln.de

In Ihrem eigenen Unternehmen
machen Sie schneller Karriere.

Rufen Sie uns an:

0221 227-2478
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